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tor Asbjern Thoustrup fremad mod det store eksportmarked i gsten.

Varme vinde blaeser over Fornax

Ovnproducenten
har vokseveerk
og eksporterer i
stor stil til
blandt andet
vindmglle-
industrien

Af Spren Nielsen

SILKEBORG: T en tid, hvor
markederne bliver koldere
for de fleste virksomheder,
gar ovnproducenten Fornax
A/S pa Tietgensvej i den
modsatte retning og skruer
op for blusset.
Virksomheden oplever ef-
ter flere ars op- og nedture
og rgde tal pa bundlinjen, at

der nu bleeser varmere vin-
de gennem produktionslo-
kalerne.

Senest er der udvidet med
knap 200 kvadratmeter, og
antallet af medarbejdere er
vokset fra knap 20 til 30 pa
ét ar.

I Igbet af samme periode
er omsatningen tredoblet,
og i ar forventes niveauet at
ende pa omkring 65 mio.
kroner.

Eksportfremgang

- Vores fremgang skyldes, at
vi har maélrettet blikket
mod mange af vores kunder
i udlandet. Eksport til ud-
landet udggr i dag over to
tredjedele af forretningen,
og iser maerker vi en sti-
gende interesse for vores

produkter i lande som Indi-
en og Kina, forteller med-
gjer og administrerende di-
rektgr, Asbjgrn Thoustrup.

Fornax A/S har specialise-
ret sig i at levere kundespe-
cifikke industriovne til for
eksempel  vindmglleindu-
strien, der har brug for sto-
re ovne, som kan opvarme
mgllevingerne i forbindelse
med formgivningen.

Dertil kommer ogséd pro-

duktion af stgrre ovne; som

bruges af industrivirksom-
heder inden for genbrug af
elektronikprodukter.

- I princippet er vi en lille,
traditionel smedevirksom-
hed, der i hgjere og hgjere
grad har tilpasset os en glo-
baliseret verden. I gjeblik-
ket er der meget fokus pa
miljgrigtige lgsninger i hele

verden, og her bidrager vi
med vores ovne til bade
vindmelleindustrien og gen-
anvendelsesanleg, forkla-
rer Asbjgrn Thoustrup, der
ejer virksomheden sammen
med sin bror Anders Thou-
strup og samarbejdspartne-
ren Jens Overgaard.

International profil

Udover at malrette selve
produktionen mod hele ver-
den, s& har virksomheden
ogsa arbejdet meget med
salgsarbejdet hos de uden-
landske kunder.

For ifglge Asbjgrn Thou-
strup krzever det mere af en
lille virksomhed, nar mil-
lion-kontrakter skal under-
skrives med eksempelvis en
indisk vindmglleproducent.

Der er gang i svejsningen, og varmere vinde bleeser hos ovnproducenten Fornax pa Tietgensvej. Efter nogle &r med op og nedture ser administrerende direk-

Foto: Jakob Stigsen Andersen

- Det kraever en stor ind-
sats af en lille gruppe med-
arbejderne, nidr man skal
handle med kunder i gsten.
Det stiller krav til medar-.
bejdernes forstaelse for de
kulturelle forskelle, og det
er en opgave, som alle har
klaret rigtig godt, siger As-
bjgrn Thoustrup.

Men det er ikke kun pa
»udebanen«, at virksomhe-
den har en international
profil. Ogsé flere af medar-
bejderne i vaerkstedet kom-
mer fra udlandet.

- Vi har ansat fem polske
smede efter de danske reg-
ler, fordi det er sveert at fin-
de smede-udlerte danske
medarbejdere. 1 gjeblikket
sgger vi ogsa konstant efter
nye medarbejdere, siger As-
bjgrn Thoustrup.




